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Heute wird jeder flinfte Gebrauchtwagen in Deutschland Uber mobile.de verkauft. Das entspricht 2,4 Mio. www.granvillebaird.de
Fahrzeugen pro Jahr im Wert von rund € 18 Mrd. Mit 693 Mio. Seitenaufrufen im Januar 2004 ist mobile.de eine
der meist genutzten Internetseiten in Deutschland vor z. B. RTL.de mit 344 Mio. Seitenaufrufen im gleichen Kontakt:
Monat. Dr. Wolfgang Alvano
David Martin
Wahrend wir dem Unternehmen als Gesellschafter und Partner zur Seite standen, stieg: Tel. +49 (0)40 37 48 02 10
der Umsatz von € 0,3 Mio. auf fast € 25 Mio. Fax +49 (0)40 37 48 02 23
der Gewinn (EBIT) auf € 5 Mio. info@granvillebaird.de

die Anzahl der zeitgleich angebotenen Fahrzeuge von 55.000 auf rund 810.000

L]
L]
¢ die Anzahl der angeschlossenen Handler von 1.800 auf 19.000
L]
e die Anzahl der Mitarbeiter von 16 auf 100

Mit Private Equity zum Erfolg.

Die Qualitat des Management-Teams, das in einzigartiger Weise Expertise aus den Bereichen [T, Marketing
und Gebrauchtwagenhandel vereinigt, war ein wichtiges Kriterium fir unsere Investitionsentscheidung.
Uberzeugend war auch die bereits erreichte Marktposition des 1996 gegriindeten Unternehmens.

Um die Marktflhrerschaft zu erreichen, stellten wir € 8,8 Mio. Wachstumskapital fir die notwendigen
Investitionen in Entwicklung und Marketing zur Verfiigung. In diesem Prozess haben wir das Manage-
ment strategisch in allen entscheidenden Bereichen unterstiitzt. Wichtige Meilensteine waren dabei, einen
erfahrenen Aufsichtsrat zu gewinnen und den Aufbau des Finanzbereiches des schnell wachsenden Unter-
nehmens zu initiieren und zu unterstitzen.

Wir haben das Management bei der Auswahl der ausschlaggebenden Unternehmensstrategie unterstitzt:
Eine konsequente Fokussierung auf den deutschen Automarkt und ein zundchst einfach gehaltenes Ge-
schéftsmodell waren eine wichtige Voraussetzung fir den Erfolg von mobile.de.

Mit eBay haben wir fir mobile.de den perfekten strategischen Nachfolgepartner fir die ndchste Phase der
Unternehmensentwicklung gefunden.
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